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Чему не учат курсы экономики, хотя должны учить
Презентация Невы Гудвин на секции «Образование и устойчивое развитие» Конференции «Глобализация, новая экономика и окружающая среда: проблемы общества и бизнеса на пути к устойчивому развитию», организованной Российским обществом экологической экономики, Санкт-Петербург, 25 июня 2005.

Наверное, было бы слишком занудным начинать любое обсуждение с изложения исходных принципов. Тем не менее, осмысленная работа и осмысленная жизнь предполагает понимание целей. К сожалению, этот подход не всегда применяется в экономике, поэтому я начну с очень краткого изложения базовых принципов. 

Я исхожу из того, что цели экономической теории должны соответствовать целям экономической системы. Труды неоклассических экономистов предполагают, а иногда  в них  в явном виде говорится, что цель экономической системы – максимизация возможностей для потребления в обществе, а говоря более точно, цель – это максимизация того, что может быть потреблено – того, что произведено и распределено с помощью рыночных механизмов.

Исходя из этого предположения о целях системы, мы получаем, что цель экономической теории –   обучать как достигнуть максимальной  эффективности с целью максимизации «выхода» и, следовательно, потребления рыночных товаров. 

 На самом деле, эти цели – максимизация эффективности, производства и потребления и, следовательно, благосостояния – являются тем, что философы называют промежуточными целями,  в том смысле, что они ценны настолько, насколько обеспечивают достижения некой окончательной цели.

Определение окончательных целей может быть различным у разных людей. Некоторые считают, что существует единая конечная цель, такая, как служение богу или максимизация полезности. Я полагаю, что для большинства людей существуют множественные цели, не сводимые к другим целям. Одна из таких целей – выживание, для других настолько же важными целями являются самоуважение и исполнение обязанностей. Мне представляется полезным обобщить то, что большинство людей считают «целями в себе» - окончательными целями – в виде следующей фразы: благосостояние людей в настоящем и будущем.

Когда мы начинаем говорить о будущем, мы предполагаем устойчивое развитие. 

Экономическая теория и экономическое образование,  господствующие в мире, не проясняют нам в достаточной степени, как достигнуть устойчивого развития. Более того, в них заложены некоторые посылки, ценности и модели поведения, которые противоречат устойчивому развитию. 

Сегодня я остановлюсь на  некоторых глубинных проблемах неоклассического экономического образования и предложу определенные альтернативы. Но вначале позвольте рассказать вам историю того, как я стала заниматься вопросами преподавания экономики в России.
Весной 1989 года еще до того, как весь мир узнал об изменениях, которые вскоре привели к распаду советской империи, и, может быть, задолго до того, как многие люди узнали, что такие  перемены неизбежны, советская академия наук решила избавиться от всех используемых тогда учебников экономики и заменить их на американские учебники, переведенные на русский язык. 

Представитель академии позвонил Василию Леонтьеву, чтобы спросить его совет  о том, какой американский учебник использовать. Василий попросил меня помочь ему выбрать учебник. Я до сих пор хорошо помню свое удивление по поводу того, что пришлось иметь дело с этим вопросом тогда, весной 1989. Я ответила Василию, что любой американский текст должен быть существенно адаптирован для того, чтобы соответствовать российскому контексту.

В результате примерно 12 лет спустя в Москве в РГГУ (Российском государственном гуманитарном университете) был издана книга «Микроэкономика в контексте», которую написал коллектив авторов: Нева Гудвин, Томас Вейскопф, Франк Акерман и Олег Ананьев. Позднее, я и ряд других авторов, которые участвовали в первоначальном написании учебника, а также Юлия Нельсон, адаптировали книгу, чтобы она соответствовала американскому контексту.

Конечно, советская академия наук перестала существовать, и в новой рыночной системе не существовало одного единственного уче6ника, разрешенного к использованию в централизованном порядке. Однако большинство учебников, которые используются в России сегодня, гораздо больше напоминают учебники, используемые в США, чем «Микроэкономику в контексте».  Эти учебники соответствуют тому, что часто называют неоклассической линией в экономике.

Я хочу остановиться на некоторых конценциях, которые преподаются в рамках неоклассической экономики,  -конценциях, которые я считаю неточными, причем неточными настолько, что они угрожают возможности устойчивого развития того, что мы называем цивилизацией, а также угрожают природным ресурсам, от которых наша цивилизация зависит.

Цель, которая стоит перед преподавателями экономики в России сегодня, заключается в том, чтобы объяснить рыночную систему. Систему, которая не существовала в этой стране 15 лет тому назад, и до сих пор еще не полностью установилась во всей полноте характеристик и институтов, которые предполагается должны существовать в рыночной системе. Однако большинство учебников не пытаются объяснить реальную рыночную систему России со всеми ее недостатками, и не пытаются объяснить недостатки, которые существуют у рыночной системы в США, Японии, Германии или Китае.

Вместо этого неоклассическая парадигма описывает  идеализированную рыночную систему и восхваляет эту систему за присущую ей справедливость и эффективность.

Одна из первых концепций, которую изучают в стандартном курсе экономике это то, что конкуренция хороша, потому что она увеличивает эффективность. Эффективность  обычно считается хорошим качеством сама по себе, однако если вы будете настойчиво спрашивать,  для чего полезна эффективность, вам скажут, что эффективность увеличивает возможность потребления, обеспечивая больший уровень производства при определенном уровне используемых ресурсов. 

При прочих равных, это звучит как замечательная идея. С экологической точки зрения это означает, что меньше энергии и материалов используется для производства данного объема продукции. С точки зрения рабочих эффективность означает более высокую производительность одного рабочего, что может означать более высокую зарплату или более короткую рабочую неделю, или сочетание того и другого.

 Конечно, это не всегда происходит на самом деле. В годы расцвета американской экономики – в 90-годы - производительность труда выросла очень сильно, однако весь выигрыш от этого достался акционерам в виде прибыли или менеджерам в виде их растущих зарплат, или потребителям, которые получили более низкие цены. С точки зрения потребителя, эффективность хороша именно этим – более низкими ценами.

Экономисты часто говорят, что эффективность заключается в том, что ресурсы общества используются таким образом, что максимально увеличивается производство тех видов продукции и услуг, которые наиболее ценятся обществом, при том что  используются меньше наиболее ценных ресурсов и больше тех ресурсов, которые наименее ценны для общества.

И вот здесь возникает вопрос, как мы оцениваем и что обществом максимально ценится. Некоторые люди будут считать, что наиболее ценные продукты для общества это хорошее питание, хорошее образование, хорошее здравоохранение и хорошая среда обитания. Но рыночная цена всех этих вещей далеко не всегда соответствует тому, что можно было бы назвать человеческой ценностью. Ювелирное украшение или роскошная дача могут стоить больше, чем пропитание человека в течение года, чем образование, жилье для ребенка или для нескольких детей.

Это, как правило, объясняется в базовом уроке введения в экономику, что цены определяются на пересечении того, что поставщики могут поставить при существующих рыночных условиях и что потребители хотят получить и за что они хотят и могут заплатить.

Вместе с тем, в этом сюжете обнаруживается некоторый круг; рыночные условия, которые влияют на производителей, влияют на цены, и вместе с тем они сами зависят от цен. Более независимая переменная в этой картине лежит на стороне потребностей. Что потребители хотят и за что они хотят и могут заплатить. Такая ценовая система, в конечном счете, является системой «один рубль, один голос».

Итак, эффективность означает производство товаров и услуг, которые люди хотят и могут позволить себе купить. У богатых потребителей оказывается больше голосов, чем у бедных. Таким образом, эффективная система, а если совсем упростить формулировку, очень ориентирована на то, чтобы удовлетворять потребности богатых. Если в процессе будут употреблены ресурсы, которые очень ценятся людьми, имеющих  мало  денег,  т.е. мало голосов, например,  если в результате процессов будет испорчено качество воды в водоеме, в котором бедные люди бесплатно ловят рыбу, с экономической точки зрения, этот процесс не становится неэффективным.

Кстати, я обратила внимание на то, что концепция эффективности очень редко используется применительно к потреблению или распределению. Может быть, есть какой-то способ повышать благосостояние, увеличивая потребление вещей, которые действительно делают людей счастливыми, а не тех вещей, которые предназначены для того, чтобы мы хотели больше этих вещей. Большая часть статусных предметов в обществе не делают общество в целом более благополучным, в то время как существуют такие вещи, как больше свободного времени, хорошие человеческие отношения и хорошее здоровья, которые собственно и являются компонентами человеческого счастья.

Стандартная экономическая теория в прошлом уделяла очень мало внимания потребностям и желаниям, которые не могут найти рыночного выражения в виде покупательной способности. До некоторой степени в последнее время этот недочет начинает исправляться тем, что все больше и больше внимания уделяется понятию экстерналиям. Внимание, уделяемое этой теме, является одним из наиболее обнадеживающих признаков того, что экономическая теория, наконец, начинает адаптироваться к реальности.

Вы все знакомы с концепцией экстернальности, хотя я думаю, что большинство людей недооценивают или не понимают потенциал, который эта концепция имеет в смысле обеспечения общего платформы для энвайронменталистов и экономистов «mainstream». Я хочу сейчас перейти к близкой к этому теме, которая может быть называется термином вам незнакомым – мета-экстерналии.

Мета-экстерналии - это такие экстерналии, в которых экономическая культура собственно имеет свою основу, если эта «основа» понимается широко, как все контексты, в которых живут люди. На позитивной ноте следует отметить, что экономика как наука предпринимает усилия, чтобы «интернализовать» цену экономической активности, которая оказалась «экстернализована» в природе, а вместе с тем, другие «мега-экстерналии» - нежелательные побочные эффекты экономической системы в целом, оказывающие влияние на физические и социальные контексты – по-прежнему остаются невидимыми для экономической теории.

Критические мета-экстерналии проявляются в том влиянии, которое экономическая система оказывает на социальный контекст. Система производства, ориентированная на продажу предметов роскоши, создает культуры, в которых материализм доведен до экстремальных форм теми, кто имеет соответствующие средства и где люди стараются «удовлетворить  нематериальные потребности с помощью материальных товаров», часто удаляясь от благополучия вместо того, чтобы приближаться к нему. Вот другие примеры, относящиеся к мега-экстерналиям, оказывающим влияние на культуры:

· Эффективное производство нуждается в рабочей силе, которая социализировано таким образом, чтобы могла проявлять выдержку в ожидании вознаграждения, уметь мыслить независимо, в какой-то степени творчески, характеризоваться такими качествами, как честность и ответственность.

· Граждане и политики должны думать о далекой перспективе, должны быть в состоянии иметь дело с огромным количеством очень сложны вопросов, стоящих перед современным обществом.

Вместе с тем, усилия, направленные на сбыт продукции современными предприятиями, ориентированы на другие исходные данные. С точки зрения продаж, в интересах бизнеса, культура ориентирована на потребление и на непосредственное удовлетворение потребностей. Эта культура предполагает упрощенное мышление, которое поощряет приобретения материального блага как ответ на любой дискомфорт. Самое большое влияние экономики на культуру связано с желанием компании увеличить кратковременные прибыли и продажи, что достигается рекламой, приобретением в собственность новых средств массовой информации и политического влияния. Таким образом, в обществе широко культивируются эгоизм, краткосрочное мышление, цинизм, неготовность иметь дело со сложными проблемами, хотя это не те характеристики, которые способствуют развитию здорового общества и  здоровой экономики.

В богатых странах в современном мире имеется достаточно материальных ресурсов и производственных мощностей для того, чтобы обеспечить высокий уровень безопасности, здоровья, образования, самореализации, комфорта и мотивации всему населению этих стран. Нет необходимости создавать культуру, которая бы заставляла бы людей верить, вопреки их собственному ощущению, а также вопреки результатам вполне корректных исследований, что счастье достигается путем потребления «большего количества вещей».

Самая большая проблема, стоящей сейчас перед нами,- это как перевести стрелки и уйти с того пути, по которому мы сейчас движемся, отойти в ситуации, в которой общество организовано вокруг потребности бизнеса продавать больше товаров. Нужно перевести стрелки на другой путь, в котором успех бизнеса был бы привязан к достижению цели обеспечения социальных благ и прочного благополучия для всех.

Эта идея возвращает нас к коренному вопросу, поставленному Германом Дейли более 40 лет назад и который формулируется так: где-то должен существовать конец экономическому росту в том виде, в котором мы его знаем. 

Мы знаем, что планета не может выдержать бесконечный рост потребления или бесконечный рост населения. Некоторые очень интересные современные исследования на пересечении экономики и психологии показывают, что после того, как достигнут некоторый уровень дохода, достаточно скромный, мы можем быть более счастливыми, более здоровыми и улучшать нашу среду, производя и потребляя меньше вещей. По-видимому, существует конфликт между требованиями экономического здоровья, как мы его понимаем сейчас, и возникающим видением лучшего мира, в котором люди наслаждаются жизнью и сохраняют и лечат нашу природную среду.

Возможно, последнее предложение содержит временное решение этой головоломки. Нужно проделать такой большой объем работы по очистке и лечению нашей природной среды, может быть, на этой основе может развиваться растущая индустрия, которая позволит нам приращивать национальный продукт, занимаясь при этом здоровыми вещами. По крайней мере, это может помочь нам пройти переходный период, длящийся несколько десятилетий, до того, как мы предпримем еще более ревизию наших взглядов на будущий рост.

Следующий комплекс экономических предпосылок, которые следует пересмотреть, относится к природе экономической деятельности. Многие стандартные учебники экономики утверждают, что есть три вида экономической активности, а именно: производство, потребление и распространение. В этом перечне пропущена четвертая категория, которая на самом деле является столь же существенной. В нашей книге «Экономика в контексте» мы называем эту существенную экономическую деятельность поддержанием ресурсов.

Известно, что фирмы должны поддерживать на должном уровне свой физический капитал: оборудование, заводы, запасы. Если позволить прийти в упадок дорогам, коммуникациям и т.д., то в будущем придется тратить ресурсы на то, чтобы отстроить заново то, что могло бы быть сохранено. Внеэкономические результаты деградации природной среды – загрязнение, исчезновение видов и т.д. также становятся очевидными.

Поддержание личного, общественного и природного пространства   для обеспечения человеческой жизни и благополучия стало получать гораздо меньше экономического внимания. Критически важные усилия по поддержанию ресурсов воспринимаются всеми в обществе, включая работу, направленную на поддержание и развитие того, что сухо называют человеческим капиталом, воспитание и образование детей, а также отдых ума и тела рабочей силы, обеспечивающий здоровье и силу для работы.

Экологические экономисты подметили  мета-экстернальный эффект, благодаря которому вся экологическая система подвержена опасности консьюмеристским образом жизни, который наиболее проявляется в эффекте глобального потепления. Социальные экономисты давно подметили, что критическая функция поддержания человеческого капитала может размываться  постоянно исходящими от бизнеса лозунгами « ты должен завоевать все» и «ты должен быть самым лучшим». Экономисты-феминистки подчеркивают важность «человеческой заботы» для поддержания человеческих ресурсов. Вместе с тем общее требование поддержания ресурсов не признано и не прописано в явном виде в стандартной экономической теории как одно из базовых и существенных видов экономической деятельности.

Другая большая проблема связана с вопросом, где именно происходит экономическая активность. Большая часть экономически важных вещей не производится, не поддерживается, не распространяется и не потребляется внутри рыночной системы. Один из важных элементов, который не присутствует в стандартных экономических учениях, это важность экономической деятельности, которая происходит в домах и в сообществах.  В «контекстуальной экономике» мы называем это «коренная сфера» экономики, и, по нашим расчетам,  по крайней мере, 30 % экономической активности приходится на эту сферу даже  в экономике с настолько развитыми рынками, как Соединенные Штаты.

Не оплачиваемая, но вместе с тем экономически важная, активность в коренной сфере включает создание и поддержание домашней среды и другой среды, обеспечивающей  человеческое благосостояние (в том числе, например, превращение продуктов в пищу), а также поддержание институтов гражданского общества, социализация детей, поддержание конструктивных социальных норм и ценностей и забота о людях, которые не могут сами о себе позаботиться.

Именно эта система обеспечивает сохранение здоровья рабочей силы во время продуктивного возраста и обеспечивает базовую заботу об инвалидах и пожилых людях. 

Если коренная сфера не сможет обеспечить поддержку людям, то никакой другой альтернативы ей нет. В случае, если этими механизмами не будут поддержаны нормы честности, ответственности и т.д., экономике придется полагаться на гораздо менее эффективные механизмы полицейского контроля. А в случае, если правительство и полицейский аппарат коррумпированы (что обычно бывает, когда коррумпировано население), тогда эффективность очень быстро покидает экономику, зависящую от полицейских методов контроля.

Традиционные учебники практически полностью сосредоточены на бизнесе в экономике, уделяя сравнительно мало внимания такой существенной сфере, которая преследует цели, которые мы называем публичными. К этой сфере относится как деятельность правительства, так и неправительственных организаций. Считается, что с США 59% экономической активности происходит в бизнес-сфере и 11 % в сфере, ориентированной на публичные цели. В социализированных странах таких, как Швеция,  сфера, ориентированная на публичные цели, по крайней мере, в 2 раза больше в процентном отношении, а бизнес-сфера пропорционально меньше. 

Таким образом, производство и потребление товаров в рыночном режиме представляет собой меньшую часть экономической активности, чем можно подумать только на основании стандартных курсов по экономике. Если мы хотим представить себе экономику в целом мы должны выйти за пределы бизнес-сферы для того, чтобы понять коренную сферу и сферу, ориентированную на публичные цели.

В самом деле, экономическая жизнь может продолжаться, хотя и совсем в другой форме, при полном отсутствии бизнес-сферы. Но продолжение экономической жизни чрезвычайно затруднено без какого-либо правительства  и  совершенно невозможно без коренной сферы. Все эти соображения относятся исключительно к человеческим аспектам экономики. Также очень важно помнить, что эти три экономические сферы полностью сосредоточены внутри и полностью зависят от природной среды.

Таким образом, неоклассические экономические тексты имеют дело с небольшой частью мира, которую они описывают и объясняют, сосредотачиваясь почти исключительно на бизнес-сфере. И даже в этой сфере они уделяют избыточное внимание той бизнес деятельности, которая подвержены рыночным силам, т.е. вместе они уделяют внимание очень небольшой части того целого, которое должно являться предметом рассмотрения экономики.

Стандартные экономические учения неспособны передать многое из того, что нам необходимо знать для того, чтобы решения, принимаемые на уровне личности, фирмы, правительства, и другие решения поддерживали бы устойчивое благосостояние. Некоторые из идей, которые пропагандируются этими учениями, собственно способствуют осуществлению шагов и решений, которые направлены против устойчивого развития и устойчивого благополучия человечества.

Я вкратце рассказала о тех механизмах, благодаря которым рынки определяются покупательной способностью. Остановилась на том, как экономическая сила транслируется в политическую силу, а также на той чрезвычайно важно роли, которое играет поддержание ресурсов, и на существенной роли, которую играет ключевая сфера и сфера, ориентированная на публичные интересы в экономической жизни. Все эти вопросы фактически не получают внимания в основных экономических учениях. Вместе с тем они являются центральными фактами, из которых складывается контекст экономической жизни, рассматриваемый в книге «Микроэкономика в контексте».

И, наконец, вы можете задаться вопросом, если «Микроэкономика в контексте» такая уж замечательная книга и была опубликована в 2002 году, почему вы до сих пор о ней не слышали? К сожалению, на проекте сказалась судьба г-на Ходорковского, который был большим спонсором Российского государственного гуманитарного университета. Тот факт, что его поддержка университета прекратилась, а также смена ректора, задержали реализацию всего этого проекта, и отложило публикацию пособия для преподавателей, предназначенного для того, что сопровождать учебник.

Мне представляется, что в связи с тем, что в учебнике заложен принципиально новый подход, чрезвычайно важно, чтобы преподаватели получили в руки пособие, которое помогало бы им работать. По счастью, такое пособие теперь есть, оно было напечатано только что, и «Микроэкономика в контексте» будет использоваться для работы со студентами РГГУ в осеннем семестре.

Мы привезли на эту конференцию сами учебники и пособие для преподавателей в достаточном количестве, чтобы каждый из вас смог взять экземпляр себе. Если вы проявите соответствующий интерес, то можно будет организовать семинар в Москве на базе РГГУ для преподавателей вашего университета. Пожалуйста, подавайте ваши заявки на участие в таком семинаре по электронному адресу  nbouis@nyc.rr.com. Вы можете писать г-же Нине Буис по-русски.

